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Quiénes conforman el sector? Cross-Border Payments
Top-Ups
Bill Payments (P2B)
Payment of Services (Outsourcing)
B2B – Small Value Trade (SVT)
G2P – Pensions, etc

(MSPs) Migrant Services 
Providers
• Travel
• Packaging
• Legal & Assistance

Complimentary Services
• Check Cashers
• eCards (Cash in- Cash out)
• Micro-Finance
• Micro-Insurance
• Low-Value Lenders

Virtual Currency Cos.
• VC companies
• Token Issuers

International Money Transmitters
• MTOs (Money Transfer Operators)
• Banks
• MMOs (Mobile Money Operators)
• Afins (Alternative Financial Service Providers)
• Forex Firms
• Credit Cards
• Pre-Paid Cards
• Mobile Wallet Managers

Services to the Industry
Technology Providers
Payment Processing
Cash Pick-Up/Delivery
Legal/Regulatory
Compliance
Bonding



• Cómo ha cambiado el sector?
Operadores:

Diversificación en Envio
Concentración en Pago

Origen: 
Dependencia de los EEUU  vs. Europa/Latam

Canales 
De Efectivo a Pagos Digitales (Envío & Pago) – promedios/frecuencia
Agregadores
Flujos: Compensación + Nuevos Flujos
Barreras de entradas a Empresas Móviles/Fintechs

Diversificación de los Servicios a Migrantes
Fintechs: Nuevos Modelos Tecnológicos
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Destino de los Migrantes de Latino América



Remesas: Comparativo
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Remesas a Latam (%Incremento vs. % de EEUU)
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Modelo
Digital

Origen: El envío de Dinero

Modelo
Agente



El volúmen de los tradicionales se mantiene. El de 
los digitales crece…



Los volumenes crecen para unos y otros…



Stock 
Performance 

of Public 
Companies

Impacto del Covid en la valoración
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Entrantes (Inflows) & Salientes (Outflows)



Entrantes (Inflows) & Salientes (Outflows)



Remesas Salientes y Entrantes



Remesas Salientes y Entrantes



Remesas Salientes y Entrantes



Volumen de Remesas

Argentina
Brazil
Chile
Colombia
Costa Rica
Ecuador
Panama



• RaaS: Remittance as a Service – Marca Blanca

Nuevos Modelos Tecnológicos



Un último comentarios
• Estamos apoyando en México la creación de ASOTRANS, que al igual 

que la MSBA en EEUU que apoyamos a fundar hace 5 años, agremiará a 
los Transmisores de Dinero en este país, para representar al sector 
domésticamente e internacionalmente.

• En los Estados Unidos hemos participado en la creación de ICSA, the
International Courier Association, que está agremiando a las empresas de 
paquetería para migrantes, con el fin de mejorar las condiciones logísticas 
y regulatorias de este servicio para migrantes.

• Ya que nuestras conferencias, producto del covid, tendrán siempre un 
componente virtual, estamos ya extendiendo invitación a todos los 
reguladores del mundo entero a participar virtualmente, sin costo, en 
nuestros eventos.



Hugo Cuevas-Mohr

• IMTC Conferences
https://imtconferences.com

• Mohr World Consulting
https://mohr.world

hcmohr@theplatinum.net

https://imtconferences.com/
https://mohr.world/
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